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CONSTRUYENDO TU PERFIL PARA VENDER
10 TIPS PARA CONSTRUIR PERFIL

6. COMPARTE CONTENIDO

Encima de tu foto, en la esquina de arriba a la izquierda encuentras

la opcion HOME, ahi te apareceran los ultimos articulos, etc. Aqui
tienes la oportunidad de compartir articulos y entradas a blogs, aparte
de eso te animamos a comentar a proponer tu propio punto de vista.
Hay que hacerlo con cuidado, intentar no hacer promocion de uno
mismo, y ofrecer articulos que clientes y prospectos puedan encontrar
utiles, e incluso hasta provocativos para que se fomente interaccion.
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Qué sigue para el retail: cémo llevar tu
negocio del presente al futuro
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7. ANADE MEDIA QUE TENGA RELEVANCIA

Haz que tu perfil en LinkedIN sea el sitio donde prospectos y clientes
pueden acceder y descargar, ficheros, presentaciones, data sheets,
videos, etc. Descarga ficheros de tu computador, y anade links a videos y
Slide Share. Descarga presentaciones de tus colegas.

Puedes anadirlo todo desde el boton de add media que aparece en varios
sitios: resumen ejecutivo, educacién y experiencia.

You can a

B L=

Fil
[

Aeonf - 2
Jeload File  §

Add Link K

and enterprise sales training

a: Ferune SO0 eampanizs if
segments. I've facilitated ar

s all types of ma

8. CUSTOMIZA TUS LINKS A SITIOS WEB

Utiliza la seccion de websites para anadir links relevantes a wbsites
que se relacionen con lo que estas vendiendo, tu punto de vista o
tu background.
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9.DARY RECIBIR ENDORSEMENTS

Los endorsements de aptitudes son forma perfecta para reconocer a tus
contactos de primer nivel con un solo click. Al mismo tiempo, ellos pueden
validar tus fortalezas en tu perfil. No necesitas preguntar por una aptitud
determinada, recibirds un mensaje cada vez que alguien valide una de tus
aptitudes es una forma fantastica de reconocer los valores de otros. Las
validaciones te ayudan a mantener conexiones mas fuertes en tu red. Te
podras dar cuenta, que después de validar la aptitud de alguien, es mucho
mas probable que después responda un mensaje tuyo

10. UNETE A GRUPOS EN LINKEDIN

LinkedIn Groups da oportunidades para encontrar y participar en
discuciones con miembros de tu propia industria. alumni u otras areas de
interés. Demuestra tu experiencia comenzando discusiones y participando
en ellas. También puedes cotactar con miembros de esos grupos
directamente desde el grupo.




